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Die Schnippchenjagd dauert an

Oltmann Gruppe erwartet anhaltende Marktturbulenzen und will weitere Schiffe giinstig erwerben

Von Michael Hollmann

Die Oltmann Gruppe hat in den
vergangenen beiden Jahren -
anders als viele Wettbewerber —
weiterhin kriftig Eigenkapital
fiir Schiffsfonds eingesammelt.
Mit dem Geld ist das Unterneh-
men aus Leer auf Schnippchen-
jagd gegangen und will dies auch
weiterhin tun. Denn 25 Mio. EUR
sind noch in der Kasse.

Des einen Tod ist des ande-
ren Brot: Wenn einer Reederei
das Geld ausgeht und sie Schiftfe
verkaufen muss, stehen potente
Kiufer lingst vor der Tiir. Denn
aus Notlagen heraus lassen sich
moderne Frachter schon einmal
weit unter Wert erstehen. In der
nidchsten Markthausse konnen
sie dann mit saftigen Aufschli-
gen weiterverkauft werden.

Die in Leer beheimatete Jan
Luiken Oltmann Gruppe hat
dieses Jahr wie kein anderer
deutscher Investor vorexerziert,
wie man die extremen Tiler im
notorischen Schweinezyklus der
Schifffahrtsmirkte fiir sich aus-
nutzt. Rund 74 Mio. EUR konnte
das straff organisierte Emissi-
onshaus in denvergangenen zwei
Jahren fiir seine zwei Schnipp-
chenfonds bei deutschen Pri-
vatanlegern einwerben und sich
damit in der Branchenrangliste
bis weit nach oben vorkimpfen.
Mehrere Schiffe wurden bereits
glinstig an- und teurer weiterver-
kauft.

Auch fiir 2011 hilt sich die
Firma noch Pulver trocken,
um erneut zuschlagen zu kon-
nen. ,Die Zeit der Schnippchen
ist noch nicht vorbei“, trat Ge-
schiftsfiihrer André Tonn bei
einem Pressegesprich in Ham-
burg dem Eindruck entgegen,
dass die Schiff fahrt schon wie-
der ganz aus dem Grobsten he-
raus ist. Der Experte rechnet
kommendes Jahr durchgehend
mit weiteren Gelegenheiten, weil

sich viele Reedereien und Ein-
schiffsgesellschaften  mithilfe
der Banken nur vortibergehend
Luft verschaffen konnten.

Mitte 2011 wiirden eine Reihe
von Darlehensstundungen und
Restrukturierungen aus den frii-
hen Tagen der Krise im Jahr 2008
auslaufen. ,Dann fragt sich, ob
die Anleger noch einmal aushel-
fen kénnen*, so Tonn. Wenn sich
Schiffsbanken zum Verzicht auf
Tilgungen bereiterkldrten, mus-
sten auch Kommanditisten der
Schiffsgesellschaften ihren Bei-
trag in Form von Kapitalnach-
schiissen leisten.

Dadurch sind die Reserven vie-
ler Investoren bereits stark auf-
gezehrt. Auch die Banken diirf-
ten kaum in der Lage sein, die
Tilgungsstundungen tiber das
dritte Jahr hinaus fortzuschrei-
ben, weil sie dann zu erheblichen
Wertberichtigungen gezwungen
wiren. Da die als Kreditsicher-
heit dienenden Schiffe durch den
erneuten Wertanstieg in Folge
der Konjunkturerholung hiu-

cken. Allerdings steht die Firma
auch unter Zugzwang seitens der
Investoren, die in die Schnipp-
chenfonds eingezahlt haben.
Sollten sich die Mirkte schneller
erholen und sich die Kassen der
notleidenden Reedereien ziigiger
als erwartet wieder auffiillen,
wiirden die Kalkulationen tiber
den Haufen geworfen. Denn:
Ohne Schieflagen kein Verkaufs-
druck, ohne Verkaufsdruck keine
Schnippchen.

Die subjektiven Faktoren sind
fiir viele Privatinvestoren jedoch
tiberzeugend: Durch die enge Zu-
sammenarbeit mit der Reederei
Briese in Leer, die ein weltweites
Standortnetz fiir Projekt und
Schwergutbefrachtung  unter-
hdlt, hat Oltmann den Daumen
am Puls der Mirkte. Dadurch
werde die Firma viel schneller
auf mogliche Investitionsgele-
genheiten aufmerksam als Wett-
bewerber, die nur in Deutschland
prisent sind, erklirt Tonn.

Dabei loten die Experten ein
breites Marktspektrum aus, das

fig zumin- von Ree-
dost wieder Vielleicht kaufen o fiou.
darlehen wir bis Jahresende ditits-
decken, £ noch ein Schiff¢« und Ei-
kénnten 2 André Tonn, Geschaftsfiihrer genka-
die  Ban- £ Oltmann Gruppe, Leer pitalno-
ken zudem ten tber
verstdrkt Ban-
Zwangsverwertungen  vorneh- Kken bis hin zu Werften mit ferti-

men. ,Diese Gefahrist da“, sagte
Tonn.

Millionen in der Hinterhand.
Rund 25 Mio. EUR Eigenkapi-
tal hitten die Oltmann-Schnipp-
chenfonds noch auf der ho-
hen Kante, um in solchen Situ-
ation schnell zugreifen zu kon-
nen. Vielleicht sogar schon in
den kommenden Wochen. ,Es
konnte bis Jahresende noch et-
was geben. Wir sind permanent
in Verhandlungen, aber die sind
sehr zdh“, lisst Tonn durchbli-

gen, aber nicht abgenommenen
Schiffen reicht. Die Projekte
konnen auch den Charakter von
Ubergangskrediten haben. Bei-
spiel: Aus einer Ubersicht fiir
die Fondskunden geht hervor,
dass Oltmann 2009 von der Bre-
mer Reederei Beluga die beiden
Schwergutfrachter ,Beluga Fide-
lity“ und ,,Beluga Faculty“ iiber-
nommen hat, um sie kiirzlich —
ein Jahr spiter — mit Eigenkapi-
talrenditen von knapp 10 und 19
Prozent an die Reederei zurtick-
zuverkaufen.

Spitzenreiter ~ unter  den
Oltmann-Schnippchen war der
Weiterverkauf von zwei Contai-
nerschiffs-Neubauten aus deut-
scher Produktion mit einer Ren-
dite von 79 Prozent. Die Schiffe
— gebaut auf den Ostseewerften
in Wismar und Warnemiinde —
hatte Oltmann-Partner Briese
mit dem Segen der Bank, die
das Projekt urspriinglich finan-
ziert hatte, iibernehmen koénnen.
»Solch einen Deal macht man
alle zehn Jahre einmal“, meint
Tonn im Nachhinein.

Dass Oltmann im Gegen-
satz zu vielen groReren Fonds-
hiusern aus Hamburg iiber-
haupt in der Lage ist, neuen Pro-
jekten nachzugehen, wirft die
Frage auf: Was haben die Lee-
raner wihrend der Krise besser
oder anders gemacht? So wie die
borsennotierten Emissionshiu-
ser HCI Capital, Lloyd Fonds und
MPC hatte sich auch Oltmann
zahlreiche Schiffsprojekte in den
Boomzeiten aufgeladen, welche
der Firma bei Einbruch der Mir-
kte das Genick hitten brechen
konnen.

Viel  Verhandlungsgeschick.
Tonn zufolge konnte das Unter-
nehmen seine Platzierungsga-
rantien und Verbindlichkeiten in
dreistelliger Millionenhohe ge-
gentiber Werften und Partnern
aber mit Verhandlungsgeschick
vollstindig auflésen. In den mei-
sten Fillen habe man regulire
Stornierungen erwirken Kkon-
nen, ohne dass dabei millionen-
schwere Anzahlungen bei den
Werften liegen geblieben seien.
,Wir haben in allen Fillen unser
Geld plus Zinsen zuriickbekom-
men“, sagte Tonn, ,das haben
wir mit den Banken zusammen

durchgefochten.
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